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KI im Caravaning Service

Frank Motejat
Geschäftsführer
Autocenter Mothor GmbH

S E S S I O N

Warum kein Weg daran vorbeiführt
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Wir müssen die Mitarbeiter unterstützen damit
sie auf den KI ZUG aufspringen.

[Name, Funktion · Unternehmen]
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Vielen Dank.

QuickWins- Viele kleine Schritte sind besser als ein gescheitertes Großprojekt

Frank Motejat

Autocenter Mothor GmbH  
f.Motejat@mothor.de  
+4915111442233
amothor.de



Alle 15 Sessions noch einmal ansehen.
Zugriff auf alle Video-Aufzeichnungen und Unterlagen der Impulstage 2026 — on demand, jederzeit.

STANDARD

89 €*
Für die Branche

Alle 15 Session-Aufzeichnungen

Komplettes Unterlagen-Paket

Zugang über Shop-Code

DCHV-MITGLIED, Intercaravaning, Caravan-
Vermieter-Bund

69 €*
Für Mitglieder DCHV, Intercaravaning, 
CVB

Alle 15 Session-Aufzeichnungen

Komplettes Unterlagen-Paket

Vergünstigter Mitglieder-Preis

Zugangscode für Video & Unterlagen erhalten Sie direkt nach dem Kauf im Shop:

In Kürze über shop.focus-caravaning.de erhältlich

Alle Unterlagen & Videos unter shop.focus-caravaning.de | * zzgl. MwSt.
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Expertise

Quantitativer 
Research

Qualitativer 
Research KI-Ansätze POS-Research Research 

Analytics

Erfolgreich im Caravaning Business

www.focus-caravaning.de

Qualification Strategy Performance Management POS

WEITERE INFOS
HINTER DIESEM QR-CODE

ODER SCHREIBEN SIE UNS AN
info@focus-caravaning.de

+49-911-477-567-75
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Format
• Jedes Webinar sollte nicht länger als 30 Minuten dauern – mindestens jedoch 20 Minuten.
• MiiOS und GSR stehen für die Vorbereitung der Webinar-Unterlagen der Focus Caravaning Impulstage gerne zur Verfügung –

Präsentationsvorlagen für ein einheitliches „Look & Feel“ aller Handouts werden von Focus Caravaning zur Verfügung gestellt. Gerne 
stimmen wir die Präsentationen mit den Referenten im Vorfeld ab. 

• Gewünschte Inhalte der Webinare:
• Mindestens 3 konkrete Handlungsempfehlungen die unmittelbar umsetzbar („ab morgen mehr Geschäft“)
• Reale Praxisbeispiele
• Zahlen oder Erfahrungswerte (wenn möglich)

• Das ist nicht gewünscht: 
• Produktdemos
• Angebotspräsentationen
• Werbliche Positionierung.

Thema: 30 Minuten – 1 Thema – 3 Hebel – mehr Geschäft

Handouts
Nach den Webinaren bekommen alle Teilnehmer Handouts zum Abruf zur Verfügung gestellt. Für ein einheitliches Erscheinungsbild
bitten wir alle Referenten, die zur Verfügung gestellten Präsentationsvorlagen zu nutzen. Gerne können entsprechende Kontaktdaten des 
Referenten zur weiteren Kontaktaufnahme hier am Ende des Dokuments eingebunden werden.

Präsentations-Unterstützung für die Referenten
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