
Wie progressives Messtraining den Unterschied macht:

Mehr Leads – mehr Verkäufe – mehr Erfolg

Event Performance Program



Unruhige

Welt

Hohe 

Inflation

Unsichere

Wirtschaft

270.000 Besucher 

auf den Caravan-Salon erwartet

19 Mio. Menschen in DE 

interessieren sich für Caravaning*
*Laut. Studie Focus-Caravaning

Jede 3.
Kaufinteressent ist Erstkäufer

Caravan Salon 2026 –
großes Interesse trifft auf herausfordernde Marktbedingungen
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28. August. –

6. September 

2026

Jetzt: Mit einer perfekten Vorbereitung des Messepersonals das volle Potenzial ausschöpfen.

Großes 

Potenzial

Große 

Chance

Großer 

Beratungs-

bedarf

Bedarf
kennen

Emotion
wecken

Sicherheit 
geben



Das Event Performance Program
von GSR macht den Unterschied:
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✓ Schärft Ihr Unternehmensprofil durch eine 

authentische Ansprache

✓ Schafft eine hohe Motivation und 

Souveränität des Standpersonals

✓ Baut verlässlich mehr Vertrauen bei 

Interessierten auf

✓ Verbessert die Beratungsqualität und 

Verkaufskompetenz bei Interessierten 

✓ Steigert Ihre qualifizierten Leads

um rund 30%

✓ Erhöht die Messeverkäufe

um bis zu 20% 

✓ Optimiert den Event-Investition

Kick-off Workshop 
Kennenlernen, Haltung und Motivation

1
Mai-Juni
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Wissensbooster
Wissensaufbau und mentale Vorbereitung (online)2

Juli

P
h

a
s

e

Vertiefung
Methodentransfer, Anwendung (online oder in Präsenz)3

August
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Perfomance Hebel
Sicherheit und Performance (Präsenztraining)4

zum Messe-

start
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Sprechen Sie jetzt mit mir:
Über Ihre individuellen Anforderungen für Ihren messbaren Erfolg auf 
dem Caravan Salon 2026 und holen Sie mehr aus Ihrem Team heraus.
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Senior Consultant Caravaning 

sweber@gsr-unternehmensberatung.de

Mobil +49 151 4231 1369

Sabine Weber

Bismarck Palais • Von-der-Tann-Straße 45 • 86159 Augsburg • Telefon +49 (0)821 45 44 330 
info@gsr-unternehmensberatung.de • Geschäftsführer: Rainer Strobel, Sibylle Gantner

www.gsr-unternehmensberatung.de

gsr Unternehmensberatung GmbH
GSR ist Gründer und Partner von Focus Caravaning

und Partner zahlreicher Akteure im Caravangeschäft

Qualifizierungen, Trainings & Coachings 

mit viel Erfahrung und hoher Fachkompetenz

Top-Trainer aus der Praxis B2C / B2B / Caravaning –

bewährte & innovative Methoden kombiniert

Moderne, kreative Trainingskonzepte 

mit Fokus auf nachhaltige und erfolgreiche Umsetzung

Bewährte Erfolgsgeschichten und -bilanzen

in Management, Sales, After-Sales und Operations

Produkt- und Eventbegleitung für die Industrie 

national und International

Ausgewählte

Caravaning-

Partner:
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