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Wie progressives Messtraining den Unterschied macht:
Mehr Leads — mehr Verkaufe — mehr Erfolg
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Caravan Salon 2026 -
grofes Interesse trifft auf herausfordernde Marktbedingungen

Grofes 1 9 Mio. Menschen in DE
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Jetzt: Mit einer perfekten Vorbereitung des Messepersonals das volle Potenzial ausschopfen.
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Das Event Performance Program

von GSR macht den Unterschied:

v

Scharft Inr Unternehmensprofil durch eine
authentische Ansprache

Schafft eine hohe Motivation und
Souveranitat des Standpersonals

Baut verlasslich mehr Vertrauen bei
Interessierten auf

Verbessert die Beratungsqualitat und
Verkaufskompetenz bei Interessierten

Steigert Inre qualifizierten Leads
um rund 30%

Erndht die Messeverkaufe
um bis zu 20%

Optimiert den Event-Investition

Mai-Juni
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Sprechen Sie jetzt mit mir:
Uber lhre individuellen Anforderungen fur lhren messbaren Erfolg auf
dem Caravan Salon 2026 und holen Sie mehr aus lhrem Team heraus.

gsr Unternehmensberatung GmbH

Ausgewahlite

° GSR ist Griinder und Partner von Focus Caravaning Caravaning-
und Partner zahlreicher Akteure im Caravangeschéaft Partner:
° Qualifizierungen, Trainings & Coachings T T LTl (Gl
mit viel Erfahrung und hoher Fachkompetenz
° Top-Trainer aus der Praxis B2C / B2B / Caravaning —
bewahrte & innovative Methoden kombiniert TRIGANO
Moderne, kreative Trainingskonzepte r
° mit Fokus auf nachhaltige und erfolgreiche Umsetzung CDCHV
° Bewahrte Erfolgsgeschichten und -bilanzen & Santander
in Management, Sales, After-Sales und Operations G T
° Produkt- und Eventbegleitung fiir die Industrie CreditPlus
national und International
Sabine Weber Sr \
. . UNTERNEHMENS- HObby
Senior Consultant Caravaning BERATUNG
weber@gsr-unternenmensberatun Bismarck Palais  Von-der-Tann-StraBe 45 « 86159 Augsburg ¢ Telefon +49 (0)821 45 44 330
Mobil +49 151 4231 1369 inf r-unternehmensberatun » GeschdftsfGhrer: Rainer Strobel, Sibylle Gantner

www.gsr-unternehmen ratun
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